PRESSEMITTEILUNG AUTOTOPDEAL

AutoTopdeal.de — die Revolution auf dem Neuwagenmarkt

Neue Website kehrt Prinzip der Versteigerungsportale um: Kaufinteressenten
geben einfach ihren Autowunsch ein — Handler aus ganz Deutschland machen
ihnen maBgeschneiderte Angebote und unterbieten sich dabei gegenseitig.
Ginstiger geht’s nicht.

Norderstedt, 25. Februar 2009 — Der Start des Internetportals AutoTopdeal
(www.autotopdeal.de) am 26. Februar 2009 bringt Bewegung in den Neuwagen-
markt. Mit diesem véllig neuartigen Vertriebskanal erledigt sich fir Neuwagenkaufer
die mihsame Suche nach vergleichbaren Angeboten. AutoTopdeal kehrt das Prinzip
eines Versteigerungsportals um: Der Kaufinteressent gibt einfach seinen Neuwagen-
Wunsch ein, legt die Angebotsfrist fest — und lehnt sich entspannt zurtick. Denn ab
jetzt wird er von Autohandlern aus ganz Deutschland umworben, die sich gegenseitig
unterbieten, um ihm das glnstigste Angebot zu machen. Der Kunde darf sich als
Kdnig fihlen, und sein Computerbildschirm wird zu einem exklusiven, nur fir ihn
bestlickten Schaufenster. In aller Ruhe kann er die Angebote vergleichen, ehe er
nach Ablauf der Frist seine Auswabhl trifft. Die Bequemlichkeit ist aber nur ein
Nebeneffekt. Das Wichtigste an AutoTopdeal: Das Portal erméglicht durch seine
einzigartige Angebots-Transparenz konkurrenzlos giinstige Neuwagen-Preise.

Der Neuwagenmarkt ist heute ein oft undurchschaubares Dickicht von Angeboten,
Verglnstigungen, Extras und Sonderkonditionen, in dem rationale Kaufentschei-
dungen kaum noch mdglich sind. Hier sorgt AutoTopdeal fur eine radikale
Vereinfachung. Erstmals braucht sich der Kunde nicht selbst um die Details zu
kiimmern, sondern die Autohandler missen ihre Angebote dem Kundenwunsch
anpassen. Die verschiedenen Offerten findet der AutoTopdeal-Nutzer dann in
seinem persoénlichen Bereich des Portals — lbersichtlich aufbereitet. So zeigen zum
Beispiel farbige Markierungen an, welche Angebote dem persénlichen Wunschauto
am nachsten kommen. Denn auch bei der Nutzung der Website war fir die
AutoTopdeal-Macher Einfachheit das oberste Gebot.

Intensive Betreuung, garantierte Anonymitéat — und fur Kunden kostenlos
Jedes Angebot auf AutoTopdeal gilt verlasslich so, wie es dem Kunden unterbreitet
wurde. Der Handler kann es nicht verandern oder neu kalkulieren. Er kann es

allerdings durch eine ganz neue Offerte unterbieten — wenn er zum Beispiel sieht,
dass ein anderer Handler dem Kunden ein besseres Angebot gemacht hat. Der
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gesamte Angebotsprozess verlauft anonym. Auf AutoTopdeal geben weder die
Handler noch die Kaufinteressenten ihre Kontaktdaten preis. Nach Ablauf der
Angebotsfrist kann sich der Kunde flr maximal drei Angebote entscheiden und damit
AutoTopdeal grines Licht geben, seine Kontaktdaten an diese Handler weiterzu-
leiten. Ab dann liegt es im Ermessen von Kunde und Autohandler, ob der Autokauf
zustande kommt. Es steht dem K&ufer auch frei, mit den ausgewahlten Handlern
weiter Uber deren Angebote zu verhandeln. AutoTopdeal ist keine Plattform, auf der
Autos verkauft werden, sondern auf der Neuwagenkaufer und -verkaufer gezielt
zueinander finden.

Anders als viele Verkaufsportale finanziert sich AutoTopdeal nicht durch Abschluss-
provisionen, sondern durch Gebuhren. Sie werden dem Autohandler berechnet,
wenn ein Kunde dessen Angebot ausgewahlt hat, um mit dem Handler in Kontakt zu
treten. Dieses Geschéaftsmodell gewahrleistet die Unabhangigkeit von AutoTopdeal.
Far die Kunden ist die Nutzung kostenlos. Die seridse, ganz auf den Neuwagenkauf
fokussierte Ausrichtung von AutoTopdeal zeigt sich auch darin, dass die Webseite
auf Werbung verzichtet.

Autokauf ist Vertrauenssache. Deshalb wird das Portal AutoTopdeal intensiv betreut.
Die Mitarbeiter Uberprifen stichprobenartig die Ernsthaftigkeit der Gesuche und
Angebote und fragen grundsatzlich bei den beteiligten Kunden und Autohandlern
nach, ob und wie der Neuwagenkauf zustande kam. Bei Beanstandungen kdnnen
Handler wie Kunden ermahnt und gegebenenfalls gesperrt werden. Strengste
Kriterien erflllt AutoTopdeal auch bei der Datensicherheit.

Erdacht und entwickelt wurde AutoTopdeal von Hans-Jochen und Sebastian Fink
aus Norderstedt bei Hamburg. Das Vater-Sohn-Team hat Erfahrung mit
benutzerintensiven Webseiten. Es betreibt unter anderem das Webportal All You See
(www.allUC.org), das Links zu Videos, Filmen und TV-Serien bietet und monatlich
von rund sieben Millionen Besuchern genutzt wird.

Ausfihrliche Informationen (inkl. eines Interviews mit den Machern) finden Sie unter
www.autotopdeal.de/presse. Dort steht Ihnen auch umfassendes Bildmaterial zur
Verfligung, darunter die folgenden Grafiken und Bilder.
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A UTETOPDEAL

Grafik ,.So funktioniert AutoTopdeal*:

Starten
* Kostenlos registrieren

* Neuwagenwunsch
eingeben

* Angebotsfrist festlegen

* Gesamter Prozess
verlauft anonym

Vergleichen

*Eingehende Angebote
in Ruhe priifen
(werden automatisch
sortiert nach Uberein-
stimmung mit dem
Autowunsch)

lllustration ,,Der Kunde wird Kéniqg‘:

Auswahlen

*Nach Ablauf der Frist
bis zu drei Angebote
auswihlen

+ AutoTopdeal vermittelt
dann - fiir die Kunden
kostenlos — den
Handlerkontakt

Kontakt aufnehmen

* AutoTopdeal hat seine

Aufgabe erfiillt —
jetzt entscheiden
Kaufinteressent und
Handler, ob es zum
Kauf kommt
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Bilder der Macher (weitere Motive auf www.autotopdeal.de/presse)

Pressekontakt:

Hans-Jochen Fink

AutoTopdeal GmbH

Stormarnstr. 4; 22844 Norderstedt
Tel.: +49 (0)40 — 529 878 23

Fax: +49 (0)40 — 529 878 99
Email: j.fink@autotopdeal.de
Website: www.autotopdeal.de
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