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P
LESEM SIE HIER ...

... wie Handler Meuwagenkiufer gezielt nach
deren Kaufwiinschen akguirieren kiinnen.

Handler gesucht

AUTOTOPDEAL - Auf dem neuen
Internetportal autotopdeal.de kénnen
Handler auf Kaufgesuche bieten

VON UDD SCHWICKAL

grenzl. Jetzt hat eine neue Website das Prinzip der Ver-

steigerungsportale umgebehrt. Auf autotopdeal de geben
Kaufinteressenten ihren Autowunsch ein, withrend Héindler aus
ganz Deatschland ihnen matigeschneiderte Angebote unterbrei-
ten und sich dabei gegenseitig unterbieten.

Obwohl das mese Internetportal avtotopdeal de erst seit eini-
gen Wochen online ist, wird es nach eigenen Angaben bereits von
mchr als 3,000 registrierten Kaufinteressenten genutet, [Hese ge-
ben ihren Mewwagenwunsch ein, legen die Angebotsfrist fest und
warten dann auf die besten Angebote,

D ie Kontaktméglichkeiten im Internet sind schier unbe-

Kaufanbahnung, nicht Verkauf

Jeder Hindler erhilt nach der kostenlozen Registrierung bei
autotopdeal.de automatisch die fitr ithn relevanten Kundenantra-
gen und kann seine Angebote abgeben. Der Angebotsprozess
verlaufl auf beiden Seiten anonym, Mach Ablauf der Angebotsfrist
kann sich der Kunde fiir maximal drei Angebote entscheiden und
damit Autotopdeal griines Licht geben, seine Kontaktdaten an
diese Handler weiterzuleiten, Ab dann liegt s im Ermessen von
Eunde und Autohiindler, ob der Autokaul zustande kommt,
Autotopdeal ist keine Flattform, auf der Autos verkauft werden,
sondern auf der Nenwagenkiufer und -verkiufer gezielt zuein-
ander finden. Durch die bundesweite Nachfrage bietet Autotop-
deal so zusitzliche Absatz-Chancen. Handler, die das Meuwagen-
Portal testen miéchten, erhalten in der Startphase die ersten drei
Kundenkontakte gratis. =
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